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CONFAGRICOLTURA || presidente Pacchiarini: «Siamo davanti a una sfida nazionale»

Gestione delle acque d'irrigazione:
nasce un gruppo per la regolazione

di Andrea Bagatta

Hm Monitorare i processidiirriga-
zione, dare impulso alla collabora-
zione nellaregolazione delle acque
per garantire il controllo e la dispo-
nibilita anche in occasione di siccita
ed eventi climatici estremi sempre
pili frequenti. E nato con questo in-
tento il Gruppo “Acque” in seno a
Confagricoltura Milano Lodi Monza
Brianza. Il nuovo organismo si riuni-
ra periodicamente, sara presieduto
dal presidente Francesco Pacchiari-
ni e sara aperto al contributo di tutti
isoci. Lobiettivo e anche quello di
valorizzare il ruolo degli agricoltori
come sentinelle della gestione so-
stenibile delle risorse idriche.
«Lirrigazione oggi non € pit una
pratica assodata, ma una sfida na-
zionale, amplificata dall'incalzare
del cambiamento climatico - dichia-

rail presidente di Confagricoltura
Milano Lodi Monza Brianza, France-
sco Pacchiarini - Gli imprenditori
agricoli sonoi primi osservatori del-
I'andamento delle piogge, della pre-
senza o carenza idrica sul territorio
evengono duramente colpiti dai fe-
nomeni sempre piu violenti, come
la drammatica siccita del 2022 0lo
stravento della primavera scorsa.
11 Gruppo “Acque” di Confagricoltura
nasce quindi con una marcata fun-

Con la nascita
del Gruppo
"Acque”
Confagricoltura
pone al centro
il temaidrico

zione di suggerimento e proposta ai
soggetti incaricati del governo delle
risorseidriche, dalla politica a tutti
ilivelli ai grandi consorzi Muzza e
Villoresi, al Consorzio dell’Adda, al-
I'Autorita di Bacino del fiume Po, con
cui collaboreremo e condivideremo
lanostra esperienza per affrontare
in modo efficace e integrato ogni
problematica».

Alla prima riunione, oltre al pre-
sidente, hanno aderito il vicepresi-

dente Alessandro Bricchi, i membri
della giunta Elisa Dominoni, Giu-
seppe Signorelli e Mario Vigo e il
consigliere Luigi Penati. Tra gli sco-
pi, non sara secondarial'informa-
zionerelativa ai processi diirriga-
zione, che per primi impattano sulle
attivita. «L'informazione puntuale
ai soci sulle prospettive e 'anda-
mento della stagione irrigua sara un
altro degli aspetti su cui il gruppo
concentrera la propria attenzione
- puntualizza Pacchiarini - Limpe-
gno maggiore pero sara di carattere
strategico, per progettare soluzioni
per affrontare il rischio e contrasta-
re gli effetti del cambiamento cli-
matico, per la verifica dei finanzia-
menti e dei progetti per la gestione
delle acque e ancora per la promo-
zione di tavoli regionali e interre-
gionali multidisciplinari
sullirrigazione». m

BCC LODI || Gruppo

Cassa Centrale,
una campagna
nazionale

B Parte domanilanuova campa-
gnanazionale di Gruppo Cassa Cen-
trale, il gruppo di credito cooperativo
cuiaderisce Bec Lodi. Dopola prima
campagna lanciatanel 2020 perac-
crescere lariconoscibilita del Grup-
poaunannodalla costituzione, que-
sta ha l'obiettivo di consolidare
l'identita del Gruppo facendorriferi-
mento ai valori tradizionali del cre-
dito cooperativo.Il pay-off del pro-
getto di comunicazione e “Fondato
sul bene comune’, eil concept e frut-
todiunlavoro corale trail servizio
marketing di Cassa Centrale, un
gruppo dilavoro di Banche del Grup-
poeHavas Media Network Italia, del
Gruppo di comunicazione Havas. Lo
spot trainante sisviluppa su scene
divita quotidianain cui siinserisce
con forza il concetto di bene comune.
«Il messaggio della campagna é in
forte coerenza conil ruolo delle ban-
chelocali affiliate al Gruppo, la vici-
nanzaai territori e alle comunita di
riferimento, di cui sono parte inte-
grante - diceil presidente di Bcc Lodi
Alberto Bertoli -. Peril Gruppo e un
ulteriore passo in avanti per arrivare
al grande pubblico, un passofattoin-
sieme alle Bec locali che ogni giorno
trasferiscono nell'attivita quotidia-
naquei valorie quel messaggio». ®
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MATTONE

Un cantiere edile

Compravendite
immobiliari

in calo aLodi

e in provincia

B Calano anche nel Lodigiano le
compravendite di immobili resi-
denziali. Secondoidati dell’Agen-
zia delle Entrate, analizzati dal-
'Ufficio Studi del Gruppo Tecno-
casa, nel primo semestre 2023 le
transazioni sul nostro territorio
hanno subito rispetto al primo se-
mestre 2022 una contrazione del
5,7% in citta e del 12,8% in provin-
cia. In valori assoluti, le compra-
vendite tra gennaio e giugno di
quest’anno sono state 395 in citta
€1.300 in provincia; nei primi sei
mesi dello scorso anno erano state
418 in citta e 1.491 in provincia.

1l calo delle transazioni immo-
biliari residenziali € generale. E
quello registrato a Lodi e provincia
érisultato uno dei pit contenuti.
In Lombardia soltanto a Sondrio
citta c’é stato un incremento
(+22,3% contrapposto al -5,5% del-
la provincia). Le contrazioni mag-
giori si sono avute a Lecco (-26,3%
in citta e -12,1% in provincia), a Mi-
lano (-20% in citta e -10,9% in pro-
vincia), a Brescia (-13,2% in citta
e-15,2% in provincia) e a Bergamo
(-12,5% sia in citta che in provin-
cia).

«I dati - evidenzia I'analisi del-
'Ufficio Studi del Gruppo Tecno-
casa - mostrano che il mercato im-
mobiliare si trova in una fase di
sensibile rallentamento: 'aumento
dei tassidiinteresse e l'incertezza
generale creano prudenza nei po-
tenziali acquirenti, soprattutto in
chi devericorrere a un mutuo. In-
fatti, dal lato creditizio siregistra
una contrazione della domanda e
maggiore attenzione degli istituti
di credito alla solvibilita dei ri-
chiedenti. Contribuiscono alla ri-
duzione delle compravendite an-
che un’offerta ancora esigua e la
distanza tra le richieste dei pro-
prietari e la disponibilita dei po-
tenziali acquirenti che portano a
una maggiore trattativa sui
prezzi». B
An. Soff.



